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Nowoczesne ustugi z komponentami i wiedzg branzowg

Financial Technology

Ailleron dostarcza $wiatowej klasy produkt i rozwigzania IT dla bankéw,
firm leasingowych, ubezpieczeniowych oraz fintechéw.
Nasze ustugi wspierane sg gotowymi rozwigzaniami, takimi jak:

v

v

LiveBank - system do wielokanatowej komunikacji z klientami,
wspierajacy bezpieczne i efektywne procesy bankowe,

Al Banking - oparte na sztucznej inteligencji spersonalizowane
powiadomienia, automatyzacje i rekomendacje dla klientow,

LeaseTech - zestaw narzedzi dla branzy leasingowej, umozliwiajgcych
w petni zdalng sprzedaz i obstuge klientow

Bankowos$¢ internetowa i mobilna z innowacyjnymi ustugami
dodanymi (VAS) dla klientéw indywidualnych i biznesowych.

Corporate Banking — Rozwigzania dla bankowosci korporacyjnej,
wspierajace cyfryzacje proceséw biznesowych i obstugi klienta

UX LAB - Dedykowane studio projektowe specjalizujgce sie w
tworzeniu howoczesnych doswiadczen uzytkownika (UX/UI)

Business Process Automation - Automatyzacja proceséw w
instytucjach finansowych z wykorzystaniem technologii low-code/no-
code

Customer Data Management - Platforma Ailleron Customer Data
Platform (ACDP) — centralizacja i optymalizacja danych klientéw

ailleron

Next Generation Technology Services

Software Mind to globalny dostawca zaawansowanych ustug
technologicznych, ktéry wspiera klientéw z branzy finansowej,
telekomunikacyjnej, e-commerce, healthcare oraz online sports
betting. Firma dostarcza zespoty inzynierdw oprogramowania, ktére
projektujg i wdrazajg dedykowane, kompleksowe rozwigzania IT,
stajac sie strategicznym partnerem w procesach cyfrowej
transformacji.

Dzieki ponad 20-letniemu doswiadczeniu w réznych sektorach,
Software Mind wspiera swoimi ustugami, Swiadczonymi przez
najwyzszej klasy ekspertdw IT, zardwno scale-up'y, jak i liderow
swoich branz.

Software Mind zbudowat swoja reputacje, pomagajac klientom
przyspieszac rozwoj oprogramowania oraz sprawniej wprowadzadé
na rynek rozwigzania w modelu chmurowym oparte o artificial
intelligence, machine learning czy data science.

Dzieki globalnej obecnosci i lokalnym zespotom w Europie, Ameryce
Potnocnej, Ameryce tacinskiej oraz Azji, Software Mind taczy
najlepsze praktyki inzynierskie z gtebokim zrozumieniem lokalnych
rynkow.

W Software Mind




Najwazniejsze wydarzenia w T1H 2025 i po dacie bilansowej

SILNA EKSPANSJA
ZAGRANICZNA, EFEKT
AKWIZYCJI | STABILNA

SYTUACIJA FINANSOWA
WSPIERAJA WYNIKI GRUPY

ZMIANY W ZRZADZIE |
PRZEKAZANIE STEROW
SLAWOMIROWI
SOSZYNSKIEMU

PRZEGLAD OPCJI

STRATEGICZNYCH

Stawomir Soszynski,
Prezes Zarzadu
Ailleron S.A.

«  Przychody: 283,2 MPLN (+13,5% r/r)

« EBITDA: 37,5 MPLN

+ EBITDA skorygowana: 39,2 MPLN

« Zysk netto 23,2 MPLN

* Eksport: 216,2 MPLN (76% przychodow)

« Stabilna sytuacja finansowa - ponad
57 MPLN gotowki

Decyzja o rozpoczeciu przegladu opcji
strategicznych dotyczgcych posiadanego
przez Spotke pakietu udziatow
w Software Mind.
Przeksztatcenie Software Mind w spotke
akcyjna.

Doswiadczony menedzer technologiczny
z ponad 20-letnig praktyka w obszarze
strategii IT i cyberbezpieczenstwa. Petnit
kluczowe funkcje CIO oraz CTO w
globalnych instytucjach finansowych,
takich jak ING, J.P. Morgan czy Citi.

*skorygowana o niegotéwkowe koszty wynikajgce wyceny programu opcyjnego w spétkach Software Mind Rumunia i Motdawia
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Podsumowanie wynikéw
finansowych za TH 2025




Podsumowanie wynikéw finansowych

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY

2Q’'25 TH'25
139,4 MPLN 283,2 MPLN
-2,4% r/r +13,5% r/r

* Pomimo presji walutowej, w TH25
osiggnelismy przychody na poziomie
283,2 MPLN. Rezultat ten byt mozliwy dzieki
skutecznie przeprowadzonym akwizycjom,
ktdre wzmocnity nasza pozycje rynkowa

* Eksport stanowit 76% sprzedazy (216,2 MPLN)

* Segment Technology Services odpowiadat
za 87% przychodéw Grupy (247,6 MPLN)

249 283
Q224 Q2'25 TH24  1H'25

EBITDA

2Q’'25 1H'25
16,6 MPLN 37,5 MPLN
-31% r/r -1% r/r

Marza EBITDA w 1H'25 wyniosta 13,2% co
oznacza spadek 0 2 pp r/r

Nizsza marza to efekt wplyw zmian
kursowych na przychody Grupy i tym
samym osiggane wyniki

Wycena programu opcyjnego dla SM
Rumunia i Motdawia obnizyta wynik o ok 1,7
MPLN. Skorygowana o powyzsze EBITDA
wyniosta 39,2 MPLN (+3,2% r/r)

38,0 37,5
24’1 16’6 .
Q224 Q2'25 TH24  1H'25

ZYSK NETTO

2Q’'25 TH'25
18,7 MPLN 23,2 MPLN
+1,5 MPLN r/r -1,4 MPLN r/r

W kosztach r/r amortyzacja wartosci relacji
z klientami - in minus 4,2 MPLN

Wszystkie poziomy wynikéw operacyjnych
obcigzone wycena wprowadzonego
programu opcyjnego w SM Rumunia i
Motdawia - 1,7 MPLN

Koszty finansowe - istotny wptyw
umacniania sie PLN na wycene pozyczek
wewnatrzgrupowych

W wyniku wyceny opcji CALL dla SM
Motdawia i Rumunia rozpoznano aktywo
finansowe w wysokosci 17,2 MPLN

247 232

17,2 18,7
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Przychody

Struktura przychodéw

Wysoka dynamika przychodéw

eksport 76% kraj 24% FinTecm‘ / ;e;?c"e‘;'ggi;
* Wozrost przychodéw LTM o 24% r/r do poziomu 590,4 MPLN
* 2024/13 CAGR dla przychoddéw wyniést 39%
* Gtownymi driverami dla tak wysokiej dynamiki byt wzrost organiczny (pomimo
trudnego otoczenia rynkowego) oraz akwizycja spotki Prosoft LLC. GEOGRAFICZNA SEGMENTY OPERACYINE
556,7 590,4 Wptyw zmian kursowych na przychody Grupy wyrazone w PLN:

,,,,,,,,,,,,,,,, * ostabienie USD PLN w 1H25 vs. TH24 (-3,9% na kursie

2024/13 4531 przeliczeniowym r/r) > ujemny wplyw 4,4 MPLN
CAGR +39% [ s o os}ab.ienie.EUR PLN W'||—.|25 vs. TH24 (-2,1% na kursie
przeliczeniowym r/r) > ujemny wptyw 1,0 MPLN

Ogtoszenie transakcjiz : 4,50
Enterprise Investors :

53,9 . . ; . .
sty 24 kwi 24 lip 24 pazi 24 sty 25 lewi 25 lip 25

14,5
—— USD/PLN EUR/PLN

Lkt e Liniowa (USD/PLN) -+ Liniowa (EUR/PLN)

2021 2022 2023 2024

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020




Wyniki operacyjne

_________________

W 1H’25 marza EBITDA spadta o 2,0 pp r/r do poziomu 13,2%, EBITDA (MPLN) LTM
natomiast marza EBIT o 2,9 pp r/r do 9,2%. EBITDA

/ KONSOLIDACJA
PROSOFT LLC

Negatywny wptyw na rentownos$¢ operacyjng miat: 83,2 MPLN 24,1 228 229 5

]

1

:

1

! 0,8
' 16,6
1

1

1

1

1

:

\

* wptyw zmian kursowych na denominowane w PLN przychody 18,8 20,0
Grupy i tym samym osiggane wyniki — na przychodach ubytek r/r 15,6
na poziomie ok 5,4 MPLN, na wyniku ok 3,3 MPLN

* Wycena wprowadzonego programu opcyjnego dla SM Rumunia i
Motdawia obnizyta wynik o ok 1,7 MPLN;

* Amortyzacja wyceny relacji z klientami obnizyta EBIT w 1H’25 o ok \ /
4,2 MPLN N el =
Q2'22 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q2'25

13,7 13,8
10,2 10,7 10,1

— e e ———————

marze operacyjne

[0)
16,8%16 29 16,9 /015 7o EBIT (MPLN) Jemmmmm s mmmoees -,
LTM / KONSOLIDACIA '
EBIT : PROSOFTLLC !
64,4 MPLN ! :
20,0 !
162 : 19,1 19’2 :
155 ! 15,1 |
1,9 . 12,7
9,8 10,2 . |
7.0 72 60 : !
| I

Q222 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q2'25
——marza EBITDA

_________________

—e—marza EBIT



Zysk netto

Zysk netto na poziomie Grupy:
- w 2Q’'25 wyniost 18,7 MPLN a w catym 1H'25 - 23,2 MPLN

- wplyw in minus wycena wprowadzonego programu opcyjnego
w SM Rumunia i Motdawia - 1,7 MPLN

- Amortyzacja wyceny relacji z klientami obnizyta wyniki w 1H'25
o ok 4,2 MPLN

- wptyw réznic kursowych i rozpoznania aktywa finansowego w
zwigzku z wyceng opcji CALL w SM Rumunia i Motdawia

- W 2Q'24 - podpisanie porozumienia z Bankiem Pekao SA i rozliczenie
pierwszej transzy w wysokosci ok 3,9 MPLN w catosci zwiekszato wynik
tego okresu.

struktura zysku netto (MPLN) L0
e, 18,7
17,2 10,1
VA n7
. {99

e T2 50 L TR E 14 6]

>3 54 S, Ak 59 10,0
7.8 - 30 S

38 :

. BB m

Q123 Q2'23 Q4'23 QI'24 Q224 Q324 Q424 QI'25 Q2'25

-39

Przypadajacy akcjonariuszom
mniejszosciowym

Przypadajacy akcjonariuszom dominujgcym

Marza netto w 2Q’25 wzrosta o 13 pp r/r do poziomu 13,4%, bedac pod
presja:

* koszty finansowe wynikajace z przeliczen aktywow wyrazonych w
walutach obcych — w duzej czesci majace charakter niegotowkowy i
dotyczace gtéwnie pozyczek wewnatrzgrupowych

* wyzsze koszty odsetkowe po wydatkowaniu srodkéw na akwizycje
(Prosoft LLC sfinalizowany w 2Q'24) +1 MPLN r/r

* niegotdwkowa strata na zbyciu udziatdow z spdtce argentynskiej + 1,3
MPLN

¢ Ujecie w przychodach finansowych wyceny opcji CALL
marza netto

14%
12%
10%
8%
6%
4%
2%
0%
-2%

Q122 Q222 Q322 Q422 Q123 Q223 23 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q1'25 Q2'25




Wyniki segmentéw biznesowych

FINTECH

PR

[MPIN] | 1H'25 : 1H'24

* Pomimo zwiekszenia skali dziatalnosci mierzonej wzrostem
przychoddw r/r wynik na poziomie EBIT analogiczny jak w
1H'24 — nadal wymagany efekt skali przy dalszej redukcji
kosztow SCA (kolejne dziatania podjete juz w 2Q'25 przyniosg
efekty na 2H'25);

* 1H'24 ,,zaburzony"” rozliczeniem podpisanej ugody z
Bankiem Pekao S.A. — jednorazowy wptyw na przychody i
wynik ok 3,9 MPLN;

* Solidny pipeline sprzedazowy i perspektywa nowych
klientow.

- — =

1
[MPIN][]  1H'25 I
1

Przychody 2476 |
1

EBIT 286 |
|

]

|

|

|
EoN -

Wozrost przychodu z rynkéw miedzynarodowych

Eksport Kraj
88% -/12%

88%

przychoddéw ze sprzedazy eksportowej na szybko rosngcych rynkach
takich jak USA czy UE; denominowane przede wszystkim w USD i EUR

Obecnie udziat sprzedazy na rynku US zwiekszyt (dzigki akwizycjom)
sie do ponad 50%

TECHNOLOGY SERVICES

215,8 +15%
334 -17%
36,3 -3%

Ostabienie USD PLN (-3,9% r/r)
miato ujemny wptyw na przychody
W wysokosci 4,4 MPLN, natomiast
ostabienie EURPLN (-2,1% r/r) miato
przetozenie na poziomie ok. 1
MPLN;

Wyniki r/r obcigzone kosztami
wyceny ESOP czy nieujmowanymi
w TH'24 kosztami amortyzacji
wyceny relacji z klientami (EBIT);
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Kluczowe zmiany wewnetrzne w okresie 06-09.2025

* Utworzenie nowych jednostek biznesowych dla Corporate Banking i
Data/Al

* Re-organizacja marketingu oraz sprzedazy

* Nowy dyrektor ds. rozwoju Wojciech Marchiwcki — ekspert z ponad 30-
letnim doswiadczeniem w projektowaniu procesow sprzedazy i zakupow,
outsourcingu, rozwoju ustug, transformacji cyfrowej oraz oferowaniu
ustug leasingowych

I * Raportowanie i KPIs z okresowym przegladem

* Nowyproces sprzedazowy oparty o KAM i UX/POC



Trendy rynkowe wptywajace na dzialalnosé spétki

Trendy technologiczne Zmiany w ustugach IT

-Al

Cybersecurity — 3rd parties,
DDoS,Ransomware

Coversational banking,chatbotsand
prompting

Always-on: availability, resiliency and
SRE

Legacy

Core-banking modernizations
Hyper-personalization (mostly retail)
Mobile apps

Branches revitalization

New regulations (e.g. Al, PSS3, SEPA
Instant)

Software development paradigm shift

Spadek popytu na klasyczny body-
leasing — rosnie znaczenie jakosci i
specjalizacji.

Projekty IT realizowane w zwinnych
metodykach — mniej duzych
przetargow, wiecej etapowych
Zlecen.




Pozycja konkurencyjna spotki

FIRMY TWORZACE
PLATFORMY

FIRMY
WYSPECJALIZOWANE
BRANZOWQ

GLOBALNE
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SOFTWARE HOUS-Y
HOUS-Y

FIRMY
LEASINGUIJACE
SPECJALISTOW

(BODY LEASING) GLOBALNE FIRMY

LOKALNE FIRMY KONSULTINGOWE

KONSULTINGOWE






Zataczniki



PRZYCHODY (MPLN) rocznie SRTRUKTURA PRZYCHODOW

GEOGRAFICZNA

4134
eksport 76% kraj 24%
216,8 /
n77 1407 1562 -
2018 2019 2020 2021 2022 2023 _262_4_
PRZYCHODY (MPLN) kwartalnie
SEGMENTY OPERACYINE
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Wyniki operacyjne - zestawienie roczne

EBITDA (MPLN) EBIT (MPLN) :
1
1
1
1
|
1
61,1 48,2 |
1
1
1
:
35,8 |
27,4 1
1
23,8 I
15,5 :
14,0 12,5 \
1
&1 4 !
1
/
2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Przychody 1n7,7 140,7 156,2 216,8 4134 4531 559,7
EBITDA 14,0 12,5 23,8 358
EBIT 6,1 4,1 15,5 274




Wyniki operacyjne - zestawienie roczne

przychody (MPLN) vs. marza EBITDA 559,7 marze operacyjne

4531
34 16,5%
216,8
17.7 140,7 156i__——.-——__\
. 16,5% \
’\8,9% 15,2% 14,8% ~ > 9%
1,9% * 11,0% 270
2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
Przychody —+—marza EBITDA ——marza EBITDA ——marza EBIT
2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
marza EBITDA 11,9% 8,9% 15,2% 16,5% 14,8% 11,0% 15,0%

marza EBIT 52% 2,9% 9,9% 12,6% 11,7% 7,9% 12,2%
4,3% 6,0% 4,6%

marza netto




Wyniki operacyjne - zestawienie kwartalne

EBITDA (MPLN) EBIT (MPLN)
241 528 22,9
20,8
18,8 20,0 rmos, 20,0 19,1 19,2
16,6 !
15,6 i ! 155 16:2 15,1

13,7 13,8 ! ! cmmes
! 1,9 | 1

10,7 ! I ! 10,9
10,2 10,1 | °8 10,2
1 ¥ 7.0 ~ 60 1 &k
: . | |
1 ! \ 1
1 ! I 1
1 ! \ 1
| - | -

Q222 Q322 Q4'22 Q1'23 Q2'23 Q3'23 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q1'25 Q225 Q2'22 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Ql1'25 Q2'25

| 1
MPLN Q222 Q322 Q422 QI23 Q223 Q323 Q423 QI24 Q224 Q324 Q424 QI25 | Q225

Przychody 101,7 m,7 123,3 10,6 Nns,7 N4,4 Nn2,5 106,7 1428 145,5 64,7 1438
EBITDA 10,2 18,8 20,0 15,6 13,7 10,7 10,1 13,8 241 228 229 20,8
EBIT 7,0 155 16,2 19 9,8 79 6,0 10,2 20,0 19,1 19,2 15,1




Wyniki operacyjne - zestawienie kwartalne

marze operacyjne

przychody (MPLN)vs. marza EBITDA 164,7
14
142,8 145,5 143,8 139,4 16’8%16,2% 16,9%
123,3
15,7 N4,4 12,5
o7 no.e 06,7
0’-"'\‘ 0-\
8%16200 /02573 A
14,1% ., % =270
| 11,8% 0% | |
¢ 1 o Q~ S q
10,0% 5,3%

9,3% 9,0%

Q222 Q322 Q422 QI23 Q223 Q323 Q423 Ql24 Q224 Q324 Q424 Q125 Q225

Q222 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q225
. ——marza EBITDA —e—marza EBIT
Przychody ——marza EBITDA

— oy

I [

Q222 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 QI24 Q224 Q324 Q424 QT25 1Q225 )

l |

marza EBITDA 10,0% 16,8% 16,2% 14,1% 11,8% 9,3% 9,0% 13,0% 16,9% 15,7% 13,9% 14,5% 1 11,9% 1
marza EBIT 6,9% 13,9% 13,1% 10,8% 85% 6,9% 53% 9,6% 14,0% 13,1% 11,7% 10,5% 7,8% :

marza netto -15% 6,4%




Zysk netto - zestawienie roczne

------ 559,7

zysk netto (MPLN) przychody (MPLN)vs. marza netto

' 556
! I
38,5 | !
! I
20,9 | |
17,1 : :
9,4 i :
5,0 ! | “6%
0,5 | X 0,4%
2018 2019 2020 2021 2022 2023 Coms 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
Przychody ==$==marza netto
( ~
MPLN 2018 2019 2020 2021 2022 2023 I 2024 |
zysk netto 50 0,5 9,4 17,1 38,5 20,9 55,6 I

|

|

zysk jedn. dominujacej 50 0,5 9,4 7,5 13,2 35

zysk mniejszosci 96 253 17,4 1
liczba akcji 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 124 | 12,4I

|

|

\

EPS jedn. dominujacej (PLN)




Zysk netto - zestawienie kwartalne

zysk netto (MPLN)

210 marza netto
C
1
17,2 187, 17%
. ! 13,4%
13,8 1 | 121% 128% >
123 ' 1 | 12%
1
9,9 1 |
815 8,1 .7’2 7'2 '7’4 : E 7%
1
1 1
4,5 |
1 2% 3,2%
| 1
-1,7 - Q2'23 Q423  QI24 Q224 Q324 Q424 QI25 Q225
_Z0,
Q2'22 Q322 Q422 Q1'23 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q2'25 3% -1,5%
l_ —
MPLN Q2'22 Q322 Q4'22 Q1'23 Q2'23 Q323 Q4'23 Q124 Q224 Q324 Q424 Q1'25 [ Q2'25
zysk netto 8,5 12,3 13,8 8,1 7,2 -1,7 7,2 7,4 17,2 9,9 21,0 4,5 18,7
zysk jedn. dominujacej 30 56 53 28 1,8 -39 2,8 1,6 7,8 38 10,9 0,7 7,0

liczba akcji 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4 12,4

1
I
I

zysk mniejszosci 56 67 85 53 54 23 4,4 59 94 61 10,7 39 1 17
1
I
I

EPS jedn. dominujacej (PLN) 0,69 1,00 0,43 0,23 0,15 -0,32 0,23 0,13 0,63 0,31 0,88 0,05




Zataczniki - Rachunek zyskow i strat

(PLN M) Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 QIlI'25 Q225 r/r Komentarz do wynikéw 1H"25
Przychody ze sprzedazy 106 1157 144 1125 1067 1428 1455 161,6 1438 1394 -2,4%
, . .
zmiana r/r 441% 137% 24% -88% -35% 234% 273% 436% 348% -24% W 1H'25 przychody Grupy nadal znajdowaly sie
pod presjg walutowa:
Koszt wi da? 837 877 893 808 771 1049 1052 1158 1060 1041 ..
oSzt Wiasny spreedazy ' ' ' ' ' ' ' ' ' ' + ostabienie USD PLN w TH25 vs. TH24 (-3.9% na
Zysk brutto na sprzedazy 269 280 250 31,8 296 379 403 458 379 353 -6,9% kursie przeliczeniowym r/r) > ujemny wpltyw
marza brutto na sprzedazy 243% 242% 219% 282% 277% 265% 277% 283% 263% 253% 4,4 MPLN
° H 1 _ [
Koszty sprzedazy i ogolnego zarzadu 148 155 145 251 196 176 219 361 227 246 ostabienie EUR PLN w TH25 vs. TH24 (-2,1% na
kursie przeliczeniowym r/r) > ujemny wptyw
PPO/PKO -0, 2,7 2,6 -0,6 0,2 -03 07 32 -0, 03 1,0 MPLN
EBIT 19 9,8 7,9 60 102 20,0 191 129 151 10,9 -452%
marza EBIT 10,8% 85% 69% 53% 96% 140% 131% 80% 105% 7.8% * W kosztach r/r amortyzacja wartosci relacji z
klientami - in minus 4,2 MPLN
EBITDA 156 13,7 10,7 101 13,8 241 22,8 228 208 16,6 -31,1%
marza EBITDA 141% 118% 93% 90% 1350% 169% 157% 141% 145%  11,9% * Nawszystkie poziomy wynikow operacyjnych
wplyw in minus wprowadzonego programu
Przychody finansowe 1,9 2] -0,2 12 33 19 34 102 07 175 opcyjnego w SM Rumunia i Motdawia - 1,7
MPLN
Koszty finansowe 2,4 25 75 -3,6 34 4,1 33 2,4 10,4 4.8
Zysk przed opodatkowaniem N4 94 02 108 101 178 124 207 54 236 * Koszty finansowe - istotny wptyw umacniania
sie PLN na wycene pozyczek
Podatek dochodowy 33 2,2 19 35 2,7 6 2,5 2] 09 49 wewnatrzgrupowych
Zysk (strata) netto 8,1 7,2 -1,7 7,2 7.4 17,2 9,9 18,6 4.5 18,7 8,5% * W wyniku wyceny opcji CALL dla SM Motdawia
marza netto 73% 62% -15% 64% 70% 121% 68% 115% 32% 134% I Rumunia rozpoznano aktywo finansowe w
wysokosci 17,2 MPLN
Zysk (strata) netto, z tego przypadajgcy: 8,1 7.2 -1,7 7,2 7.4 17,2 99 18,6 4,5 18,7 8,5%

akcjonariuszom podmiotu dominujacego 2,8

akcjonariuszom mniejszosciowym 53
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Zataczniki - Bilans

Stan na Stan na
30/06/2025 31/12/2024
AKTYWA TRWALE 4044 417,3
Rzeczowe aktywa trwate 441 416
Wartos¢ firmy 2417 2573
Pozostate aktywa 118,6 18,4
AKTYWA OBROTOWE 170,5 221,9
Naleznosci z tytutu dostaw i ustug 85,3 100,6
Naleznosci z tytutu innych podatkow niz podatek dochodowy 13,4 6,5
Srodki pieniezne 57,6 103,4
Pozostate aktywa 14,2 1,5
AKTYWA RAZEM 574,8 639,2
KAPITAL WEASNY 270,0 260,0
Kapitat wiasny przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujacej 1219 102,4
Kapitat akcyjny 37 37
Nadwyzka ze sprzedazy akcji ponad wartos¢ nominalnag 381 384
Kapitat rezerwowy 35 22
Zyski zatrzymane 88,5 60,3
Réznice kursowe z przeliczenia jednostek zagranicznych -Nn,9 -23
Udziaty niekontrolujace 1481 157,7
ZOBOWIAZANIA 304,8 379,2
Zobowigzania dtugoterminowe 192,5 245,0
Dtugoterminowe zobowigzania leasingowe 351 34,4
Dtugoterminowe zobowigzania z tyt. otrzymanych kredytow 155,6 1553
Pozostate dtugoterminowe zobowigzania finansowe 19 553 >
Zobowigzania krétkoterminowe 12,3 134,2
Zobowigzania z tytutu dostaw i ustug 36,4 33,6
Krétkoterminowe zobowigzania z tyt. otrzymanych kredytow 311 334
Pozostate zobowigzania 44,8 672
PASYWA RAZEM 574,8 639,2

Komentarz do Bilansu

Pozycja gotéwkowa zmniejszyta sie ze wzgledu na dziatan
inwestycyjne Spotki

ia

opcji PUT dla Spdétki Virtual Mind — wykup akcjonariuszy
mniejszosciowych i przesuniecie odroczonej ptatnosci do
pozostatych krétkoterminowych zobowigzan finansowych

Wyksiegowanie opcji PUT w SM Rumunia i Motdawia; Zamkniecie

N

26




Zataczniki - SpraWozdanie z przeptywow pienieznych

Stabilne przeptywy z dziatalnosci
operacyjnej

6 miesiecy 12 miesiecy
zakonczonych zakonczonych

30/06/2025 31/12/2024
Przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej
Zysk netto 23,2 24,7
Korekty 6,6 11,9
Srodki pieniezne wygenerowane na dziatalnosci operacyjnej 29,8 36,6
Zaptacone odsetki -6,3 -58
Zaptacony podatek dochodowy -8,0 -59
SRODKI PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI OPERACYINEJ 15,5 249
Przeptywy pieniezne z dziatalnosci inwestycyjnej
Ptatnosci z tytutu nabycia jednostek zaleznych pomniejszone o nabyte srodki pieniezne -450 -158,5
Platnosci za rzeczowe aktywa trwate -3,0 -6,1
Wptywy z tytutu zbycia sktadnikdw rzeczowych aktywdw trwatych 0,3 0,7
Platnosci za aktywa niematerialne -0 -
SRODKI PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI INWESTYCYJNEJ - 477 -164,0
Przeptywy pieniezne z dziatalnosci finansowej
Sptata rat kredytowych i pozyczek -16,4 -3,6
Dywidendy wyptacone -10,0
Wptywy z kredytéw 15,5 12,0
Sptata zadtuzenia z tyt. umow leasingu -25 -3,5
SRODKI PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI FINANSOWEJ -13,5 105,0
Zwiekszenie netto srodkdw pienieznych iich ekwiwalentdw -458 -34]1
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty na poczatek okresu sprawozdawczego 103,4 129
SRODKI PIENIEZNE NA KONIEC OKRESU SPRAWOZDAWCZEGO 57,6 78,8

(number8) i Core3

Zwiekszenie zadtuzenia w 2024 r. na
finansowanie akwizycji Prosoft LLC

N
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