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PRZYCHODY ZYSK NETTO JEDNOSTKI
ZE SPRZEDAZY DOMINUJACEJ*

[wzrost r/r o 47,8 MPLN] [wzrost r/r o 7,1 MPLN]

226,2
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Eksponencjalny wzrost Grupy Ailleron dilleron . @ softwareMind

X
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Sukcesywny i niezwykle
dynamiczny wzrost
Grupy Ailleron!

Skutecznie realizowana
strategia oraz
CAG R +40% , . partnerstwo
Sagnzzzfc?ili z Enterprise Investors
Enterprise pozwolity wejsé Grupie
na nowa trajektorie
wynikéw operacyjnych
i finansowych

Investors 216832

156 204 W 2022 r. Software Mind

: dokonat kolejnych trzech
17 730 akwizycji i kontynuowat
101 430 226 224 dalszy rozwéj organiczny
: 178 405

140 661

Nowa strategia rozwoju
FTS (Financial
Technology Services)

Przychody ze sprzedazy [KPLN]
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Grupa Ailleron podsumowanie H1 2023

*  Pomimo trudnego otoczenia rynkowego (spowolnienie w branzy IT, mocny kurs PLN) bardzo solidne wyniki Grupy za Q2
i H1 2023;

* Zysk operacyjny* za Q2 2023 wzrést z 8,0 MPLN do 15,6 MPLN (+94%), a za cate H12023 z 17,4 MPLN do 27,5 MPLN (+58%);

WYNIKI FINANSOWE

* Raportowany wynik netto obcigzony odpisami i rezerwami zwigzanymi z wypowiedzeniem umowy z Bankiem Pekao SA
w wysokosci 5,0 MPLN
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. W H1 2023 Grupa SM osiggneta 195,1 MPLN przychodéw, 28,1 MPLN EBIT. Zysk netto Grupy SM przypadajacy akcjonariuszom
jednostki dominujacej Ailleron SA wynidst w H1 2023 roku ok. 9,2 MPLN,;

. Pomimo negatywnych sygnatéw na rynku SM dalej rést dynamicznie (32% r/r razem z efektem akwizycji)
przy utrzymaniu 14% marzowosci EBIT; Wzrost przychoddw r/r w Q2 spowolnit do 18% (bez efektu akwizycji), ale nadal byt
zdecydowanie powyzej poziomdw rynkowych;

* W 2023 oczekujemy dalszego rozwoju Grupy SM - organicznego i potencjalnie poprzez akwizycje. Jednak przez niepewnos¢ co
do sytuacji gospodarczej wzrost rynku ustug IT bedzie stabszy niz w latach 2021-22
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. Raportowana strata operacyjna segmentu FinTech w H1 2023 (-3,6 MPLN) wynika gtdwnie z obcigzen jednorazowych
zwigzanym z wypowiedzeniem umowy z Bankiem Pekao SA. Po korekcie wynik operacyjny segmentu FinTech to 0,2 MPLN, a
przyjmujac hipotetycznie brak umowy w przychodach i kosztach bezposrednich od poczatku 2023 wynik operacyjny
segmentu FinTech wynidstby 1,1 MPLN;

Wzrost przychoddéw segmentu FinTech bez kontraktu z Bankiem Pekao SA z 25,0 MPLN w H1 2022 do 29,7 MPLN w H1 2023
(+19%). Celem Spoiki jest przyspieszenie wzrostu tych przychodow w nastepnych kwartatach;

. Strategia Ailleron po wypowiedzeniu umowy z Bankiem Pekao SA jest skoncentrowana na rozwoju Financial Technology
Services, Livebanku i Leasetechu
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* z wytgczeniem zdarzen jednorazowych w roku 2022 (kosztow zwigzanych z procesami M&A i odpisami na WNiP) oraz w roku 2023 (odpisow i rezerw w zwigzku ze ztozeniem oswiadczenia o wypowiedzeniu kontraktu z Bankiem Pekao SA)
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Raportowany wynik netto mocno obcigzony odpisem

__________________________

Skutki finansowe
wypowiedzenia umowy z
Bankiem PEKAO SA ujete w
sprawozdaniu finansowym

4,95 MPLN na poziomie

wyhniku netto

* odpis na naleznosci oraz
aktywa kontraktowe
(wycofanie rozpoznanych
przychodow w H12023) -
3,0 MPLN (jako przychody
ze sprzedazy);

* odpis na aktywa
kontraktowe (odpis
przeszacowan z
poprzednich okresow) — 1,95
MPLN (jako pozostate koszty
operacyjne);

* Rezerwa na koszty projektu
- 0,8 MPLN

* Korekta podatku
dochodowego - 0,8 MPLN




2022 2023

Przychody 101,7 115,7 14% 178,4
EBITDA* 11,1 19,4 74% 233
EBIT* 8,0 15,6 94% 17,4
Zysk netto * 8,8 12,2 39% 15,8
Zysk netto jednostki dominujacej * 2,1 6,8 227% 2,9

jl'l PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY 226,2 MPLN {\ ZYSK NETTO JEDNOSTKI
4l k @ DOMINUJACEJ * 9,6 MPLN

[wzrost r/r 0 47,8 MPLN ; + 27% ]

* z wytgczeniem zdarzen jednorazowych w roku 2022 (kosztow zwigzanych z procesami M&A i odpisami na WNIiP) oraz w roku 2023 (odpisdw i rezerw w zwigzku ze ztozeniem oswiadczenia o wypowiedzeniu kontraktu z Bankiem Pekao SA) A

Grupa Ailleron - podsumowanie wynikow

226,2 27%
35,0 50%
27,5 58%
20,3 28%

9,6 229%

Ponad 3-Krotny wzrost

w poréwnaniu do H1 2022 roku
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Sukcesywny wzrost eksportu w przychodach

Wzrost exportu r/r

na poziomie 26%*

Kluczowe rynki exportowe
stanowia 90% przychodow
exportowych

eksport 75% kraj 25%

L /

Kraj
EU
Al +15%
+39%
6M2022 6M2023 wzrost r/r

Przychody 178,4 MPLN export Przychody 226,2 MPLN * przy uwzglednieniu klientéw
+26%* exportowych fakturowanych

1
r/r 1 przez polskie przedstawicielst



Dynamiczny wzrost przychodoéw @
przektada sie coraz mocniej na zyski

Przychody ze sprzedazy
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Systematyczny wzrost zysku netto jednostki dominujacej
za ostanie cztery kwartaty

Gléwne czynniki
poprawy
zyskownosci
Grupy Ailleron:

Wzrost organiczny
i przez akwizycje
Software Mind

Poprawa rentownosci
Ailleron / segmentu
FinTech
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* z wytgczeniem zdarzen jednorazowych w roku 2022 (kosztéw zwigzanych z procesami M&A i odpisami na WNiP) oraz w roku 2023 (odpisow i rezerw w zwigzku ze
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L) Software Mind

Systematyczny wzrost

+32% e s

147,6 195,1 32% 84,8 100,1 18%

231 31,0 9.2

21,3 28,1 81

14% 14%

Utrzymany wzrost przychodéw (przychody H1 2022
uwzgledniajg konsolidacje dokonanych akwizycji
poczqwszy od marca 2022)

Podsumowanie < Istotne negatywne sygnaty na rynku wptynety na wyzszy
H1 2023 niz w latach poprzednich wspétczynnik ,churn rate” co w
efekcie miato przetozenie na generowane wyniki

195 076
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*  Rebranding Code Factory na Software Mind Rumunia i
Motdawia . 6M 2022 6M 2023 K

_______________________________




) Software Mind

Sprzedaz wg kierunkéw

aer, 5. 859%
AN

przychodéw ze sprzedazy eksportowej na szybko
rosngcych rynkach takich jak USA czy UE

denominowane przede wszystkim w USD i EUR

Sprzedaz krajowa to w gtdbwnej mierze przychody

realizowane przez obszar rozwiqzan dla
telekomunikacii.

Export
Azja
EU

Kraj m Eksport
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L Software Mind

Perspektywy rozwoju w 2023

+ W 2023 oczekujemy dalszego rozwoju organicznego Grupy Software Mind

+  Andlizujemy i dgzymy do kolejnych akwizycji

+  Petna integracja akwizycji pod markqg Software Mind

+  Budowa zintegrowanych zespotow sprzedazowych na kluczowych rynkach — USA, DACH, UK

- Dedykowane zespoty z obszaru AlfML

Wzrost rynku moze by¢ jednak stabszy niz w latach 2021-2022. Zarzqdy najwigkszych spétek z branzy oczekujg
w 2023 spowolnienia wzrostu swoich przychoddw Srednio z 30-50% w 2022 do -12-18% w 2023 roku
w USD/GBP/EUR).

W perspektywie kilkuletniej nalezy spodziewac¢ sig statego wzrostu rynku ustug informatycznych o 10-20% rocznie, na co bedg
miaty wptyw mocne tendencje rynkowe jak digitalizacja bizneséw i proceséw, przejscie do rozwigzah chmurowych oraz
zastosowanie elementow sztucznej inteligenciji przy strukturalnym deficycie programistéw na najwiekszych rynkach IT (Stany
Zjednoczone, Europa Zachodnia).






Podsumowanie segmentu FinTech H1 2023

Wyniki segmentu FinTech
w H1 2023 obcigzone
istotnym poziomem
rezerw i odpisow

w zwiazku z
wypowiedzeniem umowy
z Bankiem Pekao

(3,8 MPLN) ujetych w
ramach przychodow i
kosztow

na poziomie operacyjnym.

\ PRZYCHODY EBIT

P e e e e e e e e e e e i e T T I e e e e e e e e e i e ]

Skutki finansowe wypowiedzenia umowy z Bankiem PEKAO SA ujete w sprawozdaniu finansowym

3,8 MPLN na poziomie wyniku operacyjnego segmentu FinTech

1
1
1
1
1
* odpis na naleznosci oraz aktywa kontraktowe (wycofanie rozpoznanych przychodow w H12023) - |
3,0 MPLN (odpis na poziomie przychoddw ze sprzedazy jako przetozenie 1.1 na wynik); '

1

:

1

* rezerwa na koszty projektu - 0,8 MPLN
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Normalizacja wyniku operacyjnego segmentu FinTech w H1 2023
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Znormalizowany wynik operacyjny

I@ segmentu FinTech 1,10 MPLN

A
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39
""""" 0,8
{’ CToTTTTT T Koszty Rezerwa na { \
,Wynik operacyjny;, zespotu koszty projektu Wynik operacyjny!
. FinTech 1 projektowe w (zespot 1 FinTech :
I OPERACYIJNY : H12023 projektowy) | RAPORTOWANY ,
N e o T d A Pd
\ /
N ~ e e e e e L _ d
58 006 [Reiy H12023
PRZYCHODY OPERACYINE BEZ KONTRAKTU PEKAO H1 2022 kPLN MY/
SN +11% - - P50 695 N
kPLN r/r ’ \ ’ KPLN \
16 959 17 880
14 590 15108 14 889 14 806

H12023 / H12022
+19%
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Obszar FinTech
zatozenia strategiczn:



Financial Technology
services

Platforma interaktywnej Nowoczesne rozwigzania IT,
oprogramowania dla branzy finansowej, komunikacji i zdalnej sprzedazy usprawniajgce procesy sprzedazowe

oparte na unikalnym doswiadczeniu dla bankdéw i wspierajace obstuge klienta
W obszarach Al, Cloud, UX i instytucji finansowych w firmmach leasingowych

Innowacyjne ustugi rozwoju

J BNP PARIBAS & Santander

S Shandare & Santander [l ene PArIBAS Qe SREPIT LEASING SOLUTIONS l Bank Polski

WY chartered
"%
f PIRAEUS Sampath Bank 3y  Commonwealth nE

[d Emirates NBD BANK PALY S /B ALIO Bank ==} GRUPA CREDIT AGRICOLE EE 4
BANK

BAWAG sGB/ Bank SA
Group

«&/ Bank Pocztowy & Santander Raiffeisen Ba £% GENERALI ﬁ Leasing

Consumer Bank Leasing

{2 Bank Pekao
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lee Ba n k to cyfrowa platforma komunikacyjna:

wspierana przez mechanizmy sztucznej inteligencji

wykorzystujgca optymalne kanaty kontaktu
zoptymalizowana pod katem potrzeb bankow i instytucji finansowych

L i ‘
Sprzedaz produktéw finansowych

Korzysci biznesowe

Sprzedaz produktéw finansowych Obstuga klienta

LiveBank w segmencie Wealth:
* 90% wzrost liczby unikalnych klientow
» 100% wzrost liczby kontaktéw

70% spotkan video konczy sie petnym
ztozeniem whniosku o produkt bankowy

Wdrazanie procesu e-KYC moze
prowadzi¢ do 95% redukcji kosztéw

Konwersja na poziomie 50% el
pozyskania klienta.

60% klientéw wybiera kanat wideo
jako forme spotkania dot. procesu
zakupowego

Zwiekszenie efektywnosci
obstugi klienta 0 20%

Obstuga klienta

Umozliwia odpowiadanie na zapytania
klientow w czasie rzeczywistym i
minimalizuje liczbe manualnych zadan

Wsparcie dla trenddw w bankowosci

Wkitad do ESG - angazowanie
dostepnych doradcéw z mniejszych
miejscowosci do zdalnej obstugi
klientéw w celu uzyskania efektu
"offloadingu ludzi w kolejce"

Automatyzacja proceséw
sprzedazowych w kanatach cyfrowych
poprzez angazowanie technologii

GenAl

zaprojektowana w celu usprawnienia i automatyzacji procesdéw sprzedazy oraz obstugi klienta
przeznaczona dla klientéw indywidualnych oraz matych i srednich przedsiebiorstw

ING 4
& Santander

mb)_
D¢C

o=
5t

GENERALI
Standard
Chartered §
F oY
citibank

sense bank

Personalizowany dostep w Optichannel
- agregowanie kontekstu klientow
w jednym kanale komunikacji.




Financial Technology Services

Oferta ustug, specjalistycznych kompetencji
oraz komponentéw dla sektora finansowego
(banki, firmy ubezpieczeniowe, fintechy):

Innowacyjna oferta budowy rozwigzan w oparciu
o Generative Al, LLM oraz Machine Learning

Wdrozenia platform Low-Code/No-Code do zarzadzania
procesami i integracji danych (Data Platform)

Budowa systemow pod klucz w zakresie Web, Mobile,
Cross-Platform Technologies dla sektora finansowego

Projekty wsparcia klienta przy transformacji do rozwigzan
chmurowych: application modernization, cloud migration,
solution architecture design and delivery, konteneryzacja.

Ustugi projektowania systemow UI/UX - conceptual
design, customer journey maps oraz doradztwo dla klienta

Solution Architecture Design & Proof of Value — ustugi
projektowania ztozonych systemow informatycznych,
techniczna ocena oczekiwanej wartosci biznesowej

Budowa i wdrazanie rozwigzan dla sektora bankowego:
Retail & Corporate Banking, Mobile Banking.

UX Services

Web & Mobile

Al/ML

Data
Platforms

Solution
Architecture

Cloud services

DevOps

Low-code
platforms
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Nowoczesne narzedzia wsparcia sprzedazy:

* Nowe kanaty sprzedazy (e-commerce, Customer Portal
w kanale self-service)

+ Zdalne zawieranie transakcji i optymalizacja sprzedazy
(Offer Manager, Virtual Branch)

* Budowa dedykowanych aplikacji w modelu T&M

« Budowanie przewagi konkurencyjnej
na gotowych komponentach Customer Portal
i Offer Manager (tzw. szybka sciezka
projektowa) oraz na specjalizacji dziedzinowej

« Nowoczesne obszary biznesu:

+ Optymalizacja kosztow oddziatéw leasingowych
Virtual Branch

+ Zbudowanie platformy do podnajmowania
przedmiotdw leasingu LeaseSharing

+ Wykorzystanie zmian legislacyjnych (forma
dokumentowa przy zawieraniu umow leasingu)

LeaseTech - Products & Services

LeaseTech
Virtual
Branch

LeaseTech
Customer
Platform

LeaseTech
Front Office

Lease
Commerce

LeaseTech
Offer
Manager
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Rynki
FTS LiveBank LeaseTech

Polska

Benelux

UK

DACH

us

LatAm

Middle East

APAC i
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Grupa Ailleron - podsumowanie H1 2023

PRZYCHODY A% ZVSK NETTO
ZE SPRZEDAZY OPERACYJINY JEDNOSTKI DOMINUIACE]

+ 27% + 58%* + 229%*

226,2 27,5 9,6

MPLN MPLN MPLN






Kontakt

HQ

Al. Jana Pawta 1l 43b
31-864 Krakow, Poland

tel: + 4812 252 34 00
Matgorzata Sobczyk office@ailleron.com

Investor Relations Manager .
www.ailleron.com

+48 602 797 386
inwestorzy@ailleron.com

Branch offices:
 Poland: Warszawa, Rzeszéw, Bielsko-Biata

« Singapore

e . —


https://ailleron.com/?utm_source=presentation&utm_medium=presentation&utm_campaign=contactslidetemplate
https://www.facebook.com/Ailleron.Digital.Wings
https://www.instagram.com/ailleron_life/?hl=pl
https://www.youtube.com/@AilleronGroup
https://twitter.com/ailleronsa
https://www.linkedin.com/company/ailleron/
mailto:inwestorzy@ailleron.com
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