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Eksponencjalny wzrost Grupy Ailleron ailleron , @ softwareMind
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FTS (Financial
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Przychody ze sprzedazy [KPLN]
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PRZYCHODY ZYSK NETTO JEDNOSTKI
ZE SPRZEDAZY DOMINUJACEJ*

[wzrost r/r o 33,8 MPLN] [wzrost r/r o0 2,0 MPLN]
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Grupa Ailleron podsumowanie Q1 2023

WYNIKI FINANSOWE

_jﬂ PRZYCHODY ZE SPRZEDAZ2Y 110,6 MPLN 4 zvsk oPERACYINY 11,9 MPLN
=0l [wzrost r/r 0 33,8 MPLN ; + 44% | all [wzrost r/ro 25 MPLN ; + 27% |

° Q12023 byt bardzo dobry dla Grupy: 10,6 MPLN przychoddw, 11,9 MPLN EBIT i 2,8 MPLN zysku netto jednostki dominujacej
d Zysk netto jednostki dominujacej za ostatnie 4 kwartaty* wzrést do 19,5 MPLN
. Mocna sytuacja bilansowa: Gotéwka netto w Ailleron - 13,4 MPLN, w Software Mind - 14,5 MPLN mimo akwizycji za ok. 129 MPLN
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* Grupa osiggneta 94,9 MPLN przychodéw, 13,1 MPLN EBIT. Zysk netto Grupy SM przypadajacy akcjonariuszom jednostki dominujacej
Ailleron SA wyniost w Q12023 roku ok. 4,6 MPLN,;

. Pomimo negatywnych sygnatéw na rynku SM dalej rést bardzo dynamicznie (51% razem z efektem akwizycji, 26% wzrostu
organicznego r/r) przy 14% marzowosci EBIT;

° Na chwile obecna nie widzimy poprawy nastrojéw. Klienci w dalszym ciagu ograniczaja lub wstrzymuja inwestycje. W efekcie
czesciowym ograniczeniom ulegaja zespoty u istniejacych klientdw jak rowniez obiektywnie trudniej jest pozyska¢ nowe projekty.
Wielu klientéw deklaruje zmiane nastawienia i czesciowe uruchomienie budzetdw inwestycyjnych nie wczesniej niz w Q4 2023;

* W 2023 oczekujemy dalszego rozwoju Grupy SM - organicznego i potencjalnie poprzez akwizycje. Jednak przez niepewnosé co
do sytuacji gospodarczej wzrost rynku ustug IT bedzie stabszy niz w latach 2021-22.
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. Znaczaca poprawa wynikow Ailleron (strata EBIT 1,0 MPLN w poréwnaniu do straty 3,4 MPLN w Q1 2022) przez zmniejszenie
straty w FinTech i sprzedaz deficytowego HotelTech. Wzrost przychodéw FinTech z12,8 MPLN do 14,9 MPLN (+16%);

. W FinTech sezonowos¢ historyczna wskazuje, ze pierwszy kwartat jest ,najstabszy” w wynikach rocznych. Wiekszos¢ umow
produktowych (np. produkty LiveBank OnPremise, LeaseTech) rozliczane jest jednorazowo w Q4, przychody w kontraktach fixed
price rozliczane sg po oddaniu releasdéw co zwyczajowo nastepuje raczej w kolejnych kwartatach roku;

. Mimo globalnych zawirowan zapotrzebowanie instytucji finansowych na produkty i ustugi IT pozostaje bardzo wysokie,
co wspiera wdrazang Nowa Strategie Ailleron;
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. Nowa Strategia zaktada znaczace zwiekszenie skali dziatalnosci przez koncentracje na kompleksowych ustugach rozwoju '
oprogramowania, wspieranych gotowymi platformami i komponentami Ailleron dla instytucji finansowych w Polsce A

i zagranica, przy réwnoczesnym ograniczeniu inwestycji we wlasne produkty. /

* z wytgczeniem zdarzen jednorazowych w roku 2022 - kosztéw zwigzanych z procesami M&A i odpisami na WNiP



Grupa Ailleron - podsumowanie wynikow

| Kwartat
[MPLN]

2022 2023

Przychody 76,7 10,6 44%
EBITDA 12,2 15,6 28%
EBIT 9,4 1,9 27%
Zysk netto 7,0* 8,1 15%
Zysk netto jednostki dominujacej 0,8* 2,8 235%
j |-| PRZYCHODY ZE SPRZEDAZzY 110,6 MPLN @ ZYSK NETTO JEDNOSTKI Ponad 3-krotny wzrost =
Al zrost i/r 01964 MPLN : + 44% I @ DOMINUJACEJ * 2,8 MPLN W peréwhaniu do Q12022 roku

* 2022 roku z wytgczeniem zdarzen jednorazowych — kosztéw zwigzanych z procesami M&A. Raportowana strata dla jednostki dominujacej w Q1 2022 wyniosta 0,7 MPLN
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Sukcesywny wzrost eksportu w przychodach

Wzrost exportu r/r

na poziomie 53%*

Kluczowe rynki exportowe
stanowia 90% przychodow
exportowych

eksport 80% kraj 204

L /

Kraj
EU
A +24%
—
+109%
3M2022 3IM2023 wzrost r/r

Przychody 76,7 MPLN export Przychody 110,6 MPLN * przy uwzglednieniu klientéw
+539%* exportowych fakturowanych

r/r przez polskie przedstawicielst



Dynamiczny wzrost przychodow

Przychody ze sprzedazy
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* z wytgczeniem zdarzen jednorazowych w roku 2022 - kosztéw zwigzanych z procesami M&A i odpisami na WNiP

przektada sie coraz mocniej na zyski

110 561 kPLN

Q12023 A
123 127
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Wzrost zysku
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2071 Ponad 3-krotny wzrost
w poréwnaniu do Q1 2022 roku
Zysk netto jednostki dominujacej w 2022 roku z wytaczeniem
Q2 Q3 Q4 zdarzen jednorazowych — kosztéw zwiazanych z procesami M&A
2022 2022 2022 i odpisu WNiP projektu Robowealth i Chatbot
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Systematyczny wzrost zysku netto jednostki dominujacej

Gliéwne czynniki
poprawy
zyskownosci
Grupy Ailleron:

Wzrost organiczny
i przez akwizycje
Software Mind

Poprawa rentownosci
Ailleron / segmentu
FinTech

25,0
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0,0

za ostanie cztery kwartaty

19,5

17,4

Q4 Ql Q2 Q3 Q4 Ql Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4

2019 2020 2021 2022

*z wytaczeniem zdarzen jednorazowych — kosztéw zwigzanych z procesami M&A i odpisu na WNIP projektu Robowealth i Chatbot




Rekomendacja wyptaty dywidendy

Historyczne i reckomendowane do wyptaty dywidendy

Liczba akcji bedacych Kwota wyptaconej

{ Rok Data wyptaty podstawa naliczania E:_ly:.lllgﬁz.d a dywidendy
| I dywidendy 1< (tys. PLN)

2022 planowana 12 355 504 1,00 PLN 12.355
Mocna sytuacja bilansowa e
Ailleron (13,4 MPLN 2021 12/08/2022 0,32 PLN 3954
gotowki), bardzo niski diug
netto a takze perspektywa 2020 30/07/2021 [BESIS, 0,32 PLN 3.954
na kolejne lepsze kwartaty
wplyneta na rekomendacje 2016 31/08/2017 12355504 0,20 PLN 2.471
wyptacania dywidendy
za 2022 rok.
Do decyzji akcjonariuszy * Rekomendacja Zarzadu / Rady Nadzorczej o wyptacie dywidendy w wysokosci 1,00 PLN na akcje;
przy zatwierdzeniu
sprawozdania rocznego * Dywidenda w wysokosci 1,00 PLN obejmuje:
na WZA . ) )
* 0,50 PLN jako dywidenda z wynikdéw 2022;
* 0,50 PLN jako dywidenda ze sprzedazy udziatow w Software Mind =
* Intencja Zarzadu Spdtki jest zamiar kontynuowania wyptaty dywidendy co roku !
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L) Software Mind

= Systematyczny wzrost

+51%

[MPLN] 2022 2023

62,8 94,9

13,9 14,5

3M 2022

3M 2023
13,1 131 -

+51% - wzrost catkowity razem z efektem akwizyciji
+26% - wzrost organiczny Software Mind
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konsolidacje dokonanych akwizycji poczqwszy od marca 2022

EBIT

. Istotne negatywne sygnaty na rynku wptynety na wyzszy niz w latach

poprzednich wspdtczynnik ,churn rate” co w efekcie miato przetozenie na
Podsumowanie generowane wyniki
Q12023 . Rozliczenia gtéwnie w formule T&M (poza obszarem telkomunikacii) m

. Efektywne zarzgdzanie alokacjq czasu zespotdw w projektach 3M 2022 3M 2023

. Rebranding Code Factory na Software Mind Rumunia i Motdawia

. Brak zauwazalnych efektéw poprawy nastroju na rynkach, co skutkuje Q12022 — marze lekko zawyzone poprzez

. . . ! . . p . \ przesuniecie rozliczenia rezerw pomiedzy kwartatami !
ograniczaniem lub wstrzymywaniem inwestycji przez klientow; w efekcie \ Qli Q2 oraz w zwigzku z rozpoznawaniem ’
czeSciowej redukcji ograniczeniu ulegajqg zespoty u istniejgcych klientéw AN przychoddw w przejmowanych spoétkach S

~ e

jak i obiektywnie trudniej jest pozyska¢ nowych
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L Software Mind

Sprzedaz wg kierunkéw

< 85%

o,

85% 15%

przychoddéw ze sprzedazy eksportowej na szybko

\_ rosngcych rynkach takich jak USA czy UE
denominowane przede wszystkim w USD i EUR

Sprzedaz krajowa to w gtdbwnej mierze przychody
realizowane przez obszar rozwiqzan dla
telekomunikacii.

Export
EU

Kraj m Eksport




) Software Mind

Perspektywy rozwoju w 2023

W 2023 oczekujemy dalszego rozwoju organicznego Grupy Software Mind
- Analizujemy i dgzymy do kolejnych akwizycji
+  Petna integracja akwizycji pod markg Software Mind

Budowa zintegrowanych zespotéw sprzedazowych na kluczowych rynkach — USA, DACH, UK
Wzrost rynku moze by¢ jednak stabszy niz w latach 2021-2022. Zarzqgdy najwigkszych spétek z branzy oczekujg

w 2023 spowolnienia wzrostu swoich przychoddw Srednio z 30-50% w 2022 do 8-18% w 2023 roku
(w USD/GBP/EUR).

W perspektywie kilkuletniej nalezy spodziewac¢ sig statego wzrostu rynku ustug informatycznych o 10-20% rocznie, na co bedg
miaty wptyw mocne tendencje rynkowe jak digitalizacja bizneséw i proceséw, przejscie do rozwigzah chmurowych oraz
zastosowanie elementow sztucznej inteligenciji przy strukturalnym deficycie programistéw na najwiekszych rynkach IT (Stany
Zjednoczone, Europa Zachodnia).






Ailleron podsumowanie Q12023

Mochna poprawa wynikow r/r dzieki
efektom realizowanej strategii
rozwoju Financial Technology
Services i optymalizacji bazy
kosztowej

NAJWAZNIEJSZE

INFORMACJE OPERACYIJNE WYNIKI FINANSOWE

Monetyzacja rozwigzania LB SaaS

Dalsze mocne obcigzenie kosztami
kontraktu z Pekao SA

* Kontynuacja wdrozenia nowej strategii FinTech na lata
2023 - 2026 poprzez rozwdj Financial Technology
Services w celu poprawy wynikéw finansowych
i zdolnosci do generowania gotowki. W perspektywie
najblizszych lat celem jest znaczace zwiekszenie skali
biznesu FinTech gtéwnie w modelu time & material
i osiggniecie porownywalnej rentownosci i zdolnosci
do generowania gotéwki z Software Mind

+1,7 MPLN

PRZYCHODY EBIT

-
o
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* Podjeto dziatania w celu ograniczania wzrostu kosztow *  Wyniki segmentu FinTech mocniejsze w Q1 2022 w poréwnaniu

do Q1 2023, ale nadal wyniki obcigzone stratg na kontrakcie Pekao
(2,2 MPLN) i niepodlegajacymi aktywowaniu kosztami rozwoju
LiveBank Saas (0,4 MPLN)

* Rozpoczecie operacyjnej wspotpracy z ING Bankiem
Slaskim dla rozwiagzania LiveBank w oparciu o technologie
chmury publicznej w modelu SaaS

* Jednostkowo Ailleron nie jest juz od Q12023 obcigzony negatywna

®  Pozyskanie nowych klientow lub rozwoj wspotpracy kontrybucja biznesu HotelTech (zakonczony proces MBO)

u obecnych, w tym podpisanie z VeloBank umowy
dotyczacej rozwoju oprogramowania w formule

. ; *  Sezonowosc historyczna wskazuje, ze zwyczajowo pierwszy kwartat
time & materials

danego roku budzetowego jest ,najstabszy” w wynikach rocznych

Mocna sytuacja bilansowa Ailleron SA (13,4 MPLN gotéwki), bardzo
niski dtug netto, a takze perspektywa na kolejne lepsze kwartaty
wptynety na rekomendacje wyptacania dywidendy za 2022 roku
— do decyzji akcjonariuszy przy zatwierdzeniu sprawozdania A
rocznego na WZA

e . —
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Wptyw ,,projektu Pekao"” oraz koszty rozwoju LiveBank SaaS
w segmencie FinTech w Q1 2023 roku

________________________________________________________________

Projekt PEKAO

*  Projekt Pekao nadal realizowany na stracie
—za Q12023 rok na poziomie ok. 2,2 min PLN
(przy przychodach w wysokosci ok. 0,9 min PLN)

+ 2 645
k PLN

/m

po korektach

Rozwazane s3 rozne scenariusze prowadzenia projektu
w celu minimalizowania straty

LiveBank SaaS

Spotka finalizuje prace R&D nad produktem LiveBank
w modelu SaaS z zwigzku z realizacjg umowy z ING

i przewidzianej w niej zakresem funkcjonalnosci,

w okresie Q1 2023 poziom niepodlegajacych
aktywowaniu kosztéw to ok. 0,4 min PLN

po korektach

PRZYCHODY EBIT

Po zakonczeniu obecnie trwajacych prac nad
dokonczeniem funkcjonalnosci Spodtka chce sie skupic
wytacznie nad monetyzacja tego rozwigzania

N e o o e e e = = = = - = - - - - ——




Plan rozwoju Financial Technology Services

Ailleron SA jako wyspecjalizowana firma, swiadczaca Przychody Financial Technology Services
kompleksowe ustugi rozwoju oprogramowania
z elementami wiasnych gotowych platform i komponentéw
dla bankoéw, firm leasingowych, fintechéw i innych
odmiotéw z branzy finansowej
P y J 2-25Xx

BANKOWOSC

Realizacja dedykowanych projektow dla klientow o 52
w modelu T&M +147% N

Gotowe komponenty produktowe przyspieszajgce realizacje :
projektow 21

Rozwigzania oparte o Al / ML -

LEASING
2019 2022 2026 CEL

Pozostawienie sprzedazy rozwigzan produktowych — gtéwne LCP
(LeaseTech Customer Platform) oraz LFO (LeaseTech Front Office) W Rozliczenia T&M i umowy serwisowe

Zwiekszenie nacisku na sprzedaz Financial Technology Services

NOWE OBSZARY
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Firmy ubezpieczeniowe

FlnTechy . * FTS — segment FinTech bez LiveBank
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Rozwéj zagraniczny - pierwsze kontrakty juz podpisane w 202







Grupa Ailleron - podsumowanie Q1 2023

PRZYCHODY ZYSK ZVSK NETTO
ZE SPRZEDAZY OPERACYJINY JEDNOSTKI DOMINUIACE?

+ 444, + 27 % + 2354

110,6 1119 218

MPLN MPLN MPLN






Kontakt

HQ

Al. Jana Pawta 1l 43b
31-864 Krakow, Poland

tel: + 4812 252 34 00
Matgorzata Sobczyk office@ailleron.com

Investor Relations Manager .
www.ailleron.com

+48 602 797 386
inwestorzy@ailleron.com

Branch offices:
 Poland: Warszawa, Rzeszdéw, Bielsko-Biata

- Singapore
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https://ailleron.com/?utm_source=presentation&utm_medium=presentation&utm_campaign=contactslidetemplate
https://www.facebook.com/Ailleron.Digital.Wings
https://www.instagram.com/ailleron_life/?hl=pl
https://www.youtube.com/@AilleronGroup
https://twitter.com/ailleronsa
https://www.linkedin.com/company/ailleron/
mailto:inwestorzy@ailleron.com
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