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Szanowni Akcjonariusze,

W pierwszym kwartale 2019 r. Ailleron zanotowat na poziomie skonsolidowanym wynik lepszy niz w tym
samym okresie roku poprzedniego. Przychody ze sprzedazy wzrosty z 21 min zt do ponad
30 min zt, co oznacza az 45-procentowy wzrost. Podniosty sie réwniez wszystkie parametry rentownosci -
odpowiednio zysk brutto ze sprzedazy do 7,4 min zt, co oznacza wzrost o 38%, EBITDA do 3,4 min zt, co
oznacza wzrost o 42%, zysk operacyjny do 1,3 min zt, z dynamikg 185% oraz zysk netto do 0,5 min zt, co
oznacza wynik lepszy o 65%.

Pomimo, iz o wynikach finansowych w roku 2019 zdecydujq ostatecznie parametry uzyskiwane
w kolejnych trzech kwartatach roku, w tym w szczegdlnosci kwartat ostatni, to uzyskany rezultat stanowi
dobry prognostyk na reszte roku oraz przetamuje trend spadkowy roku 2018. Korzystny trend zanotowano
rowniez w sprzedazy eksportowej, ktéra wzrosta w pierwszym kwartale do ponad 10 min zt i osiggneta
dynamike 46%.

Dominujgcym segmentem w | kwartale 2019 r., zaréwno pod wzgledem skali dziatalnosci mierzonej
poziomem sprzedazy jak i wynikow, jest obszar Enterprise Services. Segment ten powstat z potgczenia
dwach dotychczasowych obszaréw Software Services oraz Telco. Powodem potqgczenia obu segmentow jest
coraz wieksza zbieznosc operacyjna prowadzonej dziatalnosci. W ramach segmentu realizowane sq ustugi
outsourcingowe rozwoju oprogramowania dla klientow z USA oraz Unii Europejskiej, ustugi rozwoju i
utrzymania systemow telekomunikacyjnych oraz managed services, czyli ustugi zarzqdzania w imieniu
operatorow komaorkowych produktami rynku telekomunikacyjnego, np. Ringback Tones.

Enterprise Services zrealizowat sprzedaz na poziomie 19,5 min zt, co oznacza wzrost o 66% w stosunku do
Q1 2018. Zysk operacyjny wyniost 1,2 min zt i jest o 1,4 min zt lepszy od straty zanotowanej w roku 2018.
Tak znaczqcy wzrost sprzedazy uzyskano w wyniku zakontraktowania nowych projektow outsourcingowych
na terenie UE, wzrostu liczby stanowisk programistycznych u dotychczasowych klientow oraz
zakontraktowania w ostatnich dwdch latach na rynku telekomunikacyjnym ponad 20 nowych projektow na
tqczng kwote blisko 30 min zt, zardwno ze wszystkimi operatorami krajowymi, jak | operatorami
zagranicznymi. Z kolei istotna poprawa rentownosci wynika z utrzymania wysokiego poziomu zysku w
outsourcingu na terenie USA i UE, restrukturyzacji i reorganizacji zarzqdzania ustugami utrzymania i rozwoju
systemow telekomunikacyjnych oraz rosnqcego udziatu w strukturze sprzedazy najbardziej rentownego
obszaru managed services.

Po skonsolidowaniu obszaréw outsourcingu, drugim pod wzgledem wielkosci w organizacji jest obecnie
Fintech. W segmencie zrealizowano sprzedaz na zblizonym poziomie do roku 2018, tj. ponad 8 min zt, przy
spadku zysku operacyjnego do 0,4 min zt z poziomu 1,5 min zt.

Decydujgcy wptyw na pozycje i wynik Fintech w 2019 roku bedg miaty zaréwno realizowane juz dtugoletnie
kontrakty dla bankow jak i projekty znajdujgce sie w fazie negocjacji. Na przestrzeni dwaoch ostatnich lat
podpisalismy szereg umow o dtugoterminowym wptywie na wyniki Ailleron:

v’ w pazdziermiku 2018 podpisany zostat najwiekszy w historii kontrakt w segmencie z Pekao SA
na wdrozenie corporate banking, czyli systemu internetowej i mobilnej bankowosci dla firm,

v'w czerwcu 2018 podpisano umowe na wdrozenie Live Banku w Actinver Bank w Meksyku,
przedmiotem umowy jest digital collaboration platform w obszarze wealth management, co stanowi
poszerzenie rynku dla produktu o obszar private bankingu,

v' wlipcu 2018 roku podpisano umowe na wdrozZenie i utrzymanie systemoéw bankowosci internetowej
oraz mobilnej w Santander Consumer Bank,

v" pod koniec 2017 podpisano kontrakt z DNB Nord na system bankowosci korporacyjnej,
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v kolejnym bankiem, ktéry zdecydowat sie na implementacje Live Banku jest Sampath Bank ze Sri Lanki,
wdrozenie obejmuije retail digital collaboration platform, eKYC (digital onboarding) oraz VTM - virtual
teller machine, modut wprowadzony wczesniej w greckim Pireus Banku,

v Zzintegrowalismy system Front Office najwiekszej spéiki leasingowej w Europie Srodkowo-Wschodniej
PKO Leasing z systemem CRM banku PKO BP,

v w marcu 2019 podpisano z kolei z Prudential Singapore Memorandum of Understanding, ktérego
celem jest wdrozenie i komercjalizacja nowych rozwiqzan Live Banku,

v w Polsce z dwoma bankami podpisano kontrakt na dostosowanie bankowosci internetowej do
wymogow PSD2.

Ponadto, w segmencie Fintech trwajg obecnie procesy kontraktacji i negocjacji nowych projektow.
W samym obszarze Live Banku Spotka aktualnie pracuje aktywnie z kilkunastoma podmiotami, gtownie w
rejonie Azji i Ameryki Pétnocnej, w tym z kilkkoma globalnymi bankami. Proces kontraktacji ma charakter
dtugotrwaty, poniewaz przewaznie dotyczy nowych klientow z punktu widzenia Ailleron.
Najistotniejsze i najbardziej zaawansowane rozmowy obejmujqg:

v dwa banki w Indonezji - wdrozZenie Live Bank z modutami eKYC (digital onboarding) w obszarze retail,
v bank dedykowany do wealth management w Meksyku z grona TOP3 - wdrozZenie Live Bank z modutem
collaboration,

dwa banki w Turcji w obszarze retail - wdrozenie Live Banku z modutami eKYC (digital onboarding)
oraz digital platform,

bank w Omanie - wdrozenie Live Banku z modutem digital platform,

bank w Polsce - wdrozenie Live Banku z modutem colaboration platform,

dwa banki w Polsce, z grona TOP5, bankowosc internetowa, front-end,

bank w Niemczech, TOP3, corporate banking - trade finance,

bank w Polsce, TOP5, modut treasury, serwer autoryzacji,

2 banki w Tajlandii, pierwszy corporate banking, drugi trade finance,

bank dziatajqcy w kilkudziesieciu krajach APAC - mobile corporate banking, trade finance,

dwa banki czeskie, dwa banki tureckie, bank kazachski, dom maklerski w Polsce - RoboWealth.
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Ostatni i najmniejszy z segmentow - Hoteltech - zanotowat w | kwartale duzy wzrost sprzedazy z poziomu
03 min zt do 2,7 miln zt i pomimo, ze kwartat zamknqgt sie jeszcze stratq na poziomie
0,25 min zt, to wynik ten jest lepszy o0 0,8 min zt od EBIT za pierwszy kwartat roku ubiegtego.

Wypunktowanie powyzszych dziatan Spotki i Grupy ma na celu pokazanie, ze aktywnie rozwijamy sprzedaz
i optymalizujemy strone kosztowq realizacji projektéw. Duze kontrakty sq przedmiotem publikacji w postaci
raportéw i szeroko docierajq do inwestorow, a mniejsze umowy natomiast nie zawsze spetniajq kryteria i
dlatego zaprezentowalismy je w tym miejscu.

Odnoszqc sie do notowan kursu, staba koniunktura rynku gietdowego oraz publikacja przez Spotke gorszych
niz oczekiwano wynikéw finansowych za rok 2018, spowodowata spadek kapitalizacji Ailleron. W ocenie
Spotki rok 2018 miat charakter jednorazowy, a jako referencyjny do wynikow roku 2019 traktowany jest
duzo lepszy rok 2017.

Zyczymy sobie i Paristwu dobrych wynikéw w 2019 roku.

Zarzqd Ailleron SA



